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[bookmark: exchange]Use Autodesk Exchange Apps Store to showcase your products and services
 
The continued growth of the Autodesk Exchange Apps Store shows that customers are now looking there to find, download and purchase add-on applications for their Autodesk product. Because of this increasing activity we will retire the Autodesk Partner Products and Services website on January 31, 2015. Autodesk Exchange Apps is now the best way to get market visibility — to find new customers and sell your products.

Autodesk Exchange Apps Store의 지속적인 성장은 고객들이 앱을 통해 오토데스크 제품을 찾고, 다운로드하며 응용프로그램을 포함한 구매를 찾고 있음을 보여주고 있다. 이러한 활동의 증가는 우리가 오토데스크 파트너 제품&서비스 웹사이트를 2015년 1월 31일부로 철수하게 했다.  오토데스크 Exchange Apps는 새로운 고객을 찾고 우리의 제품을 파는 마켓으로 가는 최고의 방법임을 보여주고 있다. 
 
Some statistics for you to consider – in the last year over 1.5 million unique visitors have viewed over 10 million pages on Exchange Apps and downloaded near half a million apps.  That’s a lot of potential new customers — with the bonus of nearly 1 in 3 customers downloading apps! Compare those numbers to the Partner Products & Services website with just over 200k unique visitors generating under half a million page views and no downloads over the same period of time.  Although these numbers speak for themselves, the fact that customers have come to rely upon Autodesk Exchange Apps more than the Partner Products site to find the tools that help them be more efficient in their daily work is evidenced by the comments and reviews on the apps they find and like. Customers clearly like and value Exchange Apps and the tools they find.


여러분을 설득할만한 통계에 따르면, 작년 한해, 150만명의 방문자가 Exchange Apps에서 1000만 페이지 이상을 클릭하여 보았고 50만명 이상의 앱들이 다운로드 되었다. 이것은 엄청난 숫자의 잠재적 고객들이다 — 추가적으로 3명 중 1명이 앱들을 다운로드 했다는 것이다. 이 숫자에 비하면 파트너 제품&서비스 웹사이트는 고작 2만여명의 방문자만이 50만 페이지 이하를 클릭하였으며, 같은 기간 동안 다운로드는 하나도 발생하지 않았다. 고객들이 올리는 댓글과 평가는, 이러한 기능들이 얼마나 효율적으로 그들의 일과를 도와주는지에 대해 입증하고 있다. 위와 같은 다운로드나 방문의 숫자들은 고객들이 기존 파트너 제품 사이트보다 앱의 더 크게 반응하고 있다는 것을 말해주고 있다. 고객들이 찾는 이러한 기능들과 Exchange Apps는 효용성이 있으며 고객들이 이것들을 좋아하는 것은 더 명확해졌다.

 
 
 
If you are still wondering how Exchange Apps can benefit your company, your products, your services, consider these facts:
아직도 Exchange Apps가 여러분의 회사, 제품, 서비스에 어떤 혜택을 주는지 알고 싶다면 다음과 같은 사실들을 확인해보십시오.
 
         Exchange Apps provides an extremely effective lead generation and sales mechanism for any industry — on a global basis.  It puts you directly in front of Autodesk customers worldwide (stores are localized in 14 languages) who find you either directly from within their Autodesk software or via their browsers.  Customers you cannot reach through your existing sales channels.

Exchange Apps는 이 시대를 리드할 수 있는 방법과 판매의 가장 효과적인 방법을 제시하고 있습니다. 전 세계적인 오토데스크 소프트웨어로 직접 찾는 고객 혹은 그들의 브라우저를 통해 찾는 오토데스크 고객에게 여러분은 직접 찾아갈 수 있습니다. 고객들은 여러분의 기존 세일즈 채널에 접근할 수 없습니다.


 
         Apps can be anything that is of value to customers to help them improve their work or do it more easily.  Apps can range from free tools, to low cost apps to mid-range priced apps to high-priced apps.  They can include:
 
o    Plug-ins
o    Standalone applications
o    Cloud apps/web services
o    Training tutorials
o    Content
 
         It’s not just about apps — customers are finding partners who can provide the customization and services they need.  . We highly recommend that service companies publish free and low cost apps to give customers a delightful experience that demonstrates your skills and builds their confidence to connect with you.  From within your app information you can include information on your company and services and link to your website.
  
         New and expanded sales and payment options that enable the sale of higher priced apps:
 
o    Software and web services can now be sold on monthly subscription
o    Payment service now expanded beyond just PayPal to BlueSnap, one of the largest payment provider services in the business
o    Purchase Orders – customers can now work with publishers on a PO basis via the BlueSnap system
o    Localized purchase experience via Blue Snap
 
There are of course even more benefits to Exchange Apps and if you have questions or would like to learn more about reaching new customers through the Exchange Apps stores you can visitwww.autodesk.com/developapps, view the Exchange Apps webinar on DevTV and/or send an email toappsinfo@autodesk.com.   We are here to help you.  
 
더 많은 Exchange Apps의 혜택이 궁금하거나 Exchanges Apps 스토어를 통해 새로운 고객들에게 다가갈 방법을 알고 싶다면 www.autodesk.com/developapps, 와 Exchange Apps webinar on DevTV 를 통해 보실 수 있으며, appsinfo@autodesk.com 으로 문의하시면 오토데스크가 도와드리도록 하겠습니다.


 
[bookmark: accelerator]Autodesk Cloud Accelerator – proposal submission deadline extended to January 17, 2015
 
Autodesk Cloud Accelerator – 신청 제안서 제출 기간이 2015년 1월 17일까지 연장되었습니다. 

 
Autodesk will be hosting a Cloud Accelerator in our San Francisco office for up to 14 creative software developers for two weeks – March 9 to March 20, 2015. During the Accelerator, participants will work intensively on their chosen project with the help, support, and training of the Autodesk Cloud engineering teams. This includes daily classes by industry experts on important aspects of Cloud development – and 1 on 1 help from these experts in real time. At the end of the Accelerator, you will also have the opportunity to present your prototype to senior Autodesk Executives.

오토데스크는 2주간 샌프란시스코에서 14명의 창의적인 소프트웨어 개발자들과 함께 클라우드 액셀러레이터를 주최합니다. – 2015년 3월 9일부터 3월 15일, 액셀러레이터 기간 동안 참가자들은 오토데스크 클라우드 엔지니어 팀의 도움과 지원, 그리고 트레이닝을 받아 집중적으로 프로젝트에 임할 것입니다. 이 모든 것들은 현 분야의 전문가들과 함께하는 클라우드 개발의 중요한 측면을 다루는 일일 수업들을 포함하고 있습니다. – 또한 expert에게 1:1 도움을 받는 시간도 있습니다. 액셀러레이터의 마지막엔, 귀하의 프로포타입을 오토데스크 선임이사들에게 선보일 수 있는 기회도 있습니다.

 
Due to popular demand, we have extended the proposal submission deadline to January 17, 2015.  But we encourage you to submit your proposal early so that we may be able to give you feedback to increase the chance of your proposal being accepted. 

[bookmark: _GoBack]당신의 제안서가 받아들일 수 있는 기회를 확대하여 오토데스크가 여러분에게 피드백을 줄 수 있으니 신청제안서 제출 기간이 연장되었어도 서둘러 제출하십시오.


 
For more detailed information, including how to apply, visit the website at http://autodeskcloudaccelerator.com/ 

자세한 정보는 http://autodeskcloudaccelerator.com/ 에서 확인하실 수 있습니다.
 
 
 
[bookmark: expert][bookmark: webinar]“Meet the Expert” webinar
AutoCAD Maestro:
recording now available
 
“전문가 만나기” 웹비너 AutoCAD Maestro:
recording 이 지금 가능합니다!

The recording of our recent Meet the Expert webinar: AutoCAD®Maestro is now available for downloading from the ADN Extranet. Click here to access the recording. 

최신의 전문가 만나기 웹비너: 이제 AutoCAD®Maestro 다운로드가 ADN extranet에서 가능해졌습니다. 이곳에서 확인해보세요.
 
 
[bookmark: calendar]Calendar of events for January and early February posted to ADN extranet
 
1~2월의 이벤트가 ADN extranet 에 게시되었습니다.


Our latest calendar of upcoming events is now posted on the ADN extranet. 




	


다가오는 이벤트들이 ADN extranet에 게시되었습니다. 
